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E o ano de 2020 segue sendo atípico e 
com grandes desafios. Com esta frase 
iniciamos esta singela mensagem aos 
nossos cooperados e clientes para edi-
ção 194 de nossa Revista. Sim, um ano 
de muitos desafios impostos, principal-
mente pelas adversidades que estamos 
vivendo devido a pandemia do novo co-
ronavírus. Mas há também muitas opor-
tunidades neste momento e é isso que 
nós da Primato estamos buscando focar 
em nosso dia a dia.

A transformação digital na qual esta-
mos passando traz cada vez mais os 
ensaios de como será a relação com 
nosso público num futuro não tão dis-
tante assim. Cientes da importância do 
relacionamento presencial, vivemos um 
momento de algumas restrições que 
trazem a necessidade de estabelecer-
mos novos meios de comunicação. Por 
isso os destaques desta edição vão para 
o lançamento do site da Farmácia Prima-
to, proporcionando mais comodidade 
para quem precisa de medicamentos, 
perfumaria e uma gama de produtos 
relacionados a saúde. Outro lançamento 
importante foi o do aplicativo de com-
pras da rede Primato Supermercado, 
uma plataforma gratuita disponível para 
smartphones android e IOS, sendo mais 
uma opção para nosso público, conside-
rando que o site já está no ar desde o 
início de abril. Logo, tanto Primato Su-

permercado quanto Casa Vergara, estão 
disponíveis em ambas as plataformas. 

Ainda no campo virtual no mês de 
agosto será a vez da Primato Agropecu-
ária fazer o lançamento do site. Um am-
biente digital com uma ampla gama de 
produtos que também estão em nossas 
unidades físicas. Um passo importante 
no segmento do agronegócio de nos-
sa cooperativa que tem como objetivo 
facilitar as compras de nossos coopera-
dos, seja na pecuária de corte, leite ou 
suinocultura. 

A segunda fase da Expedição Primato 
2020 percorreu o centro sul do Paraná, 
mais conhecida região do Cantu, pas-
sando por propriedades de cooperados 
que atuam com pecuária de corte e 
leite nas cidades de Catanduvas, Gua-
raniaçu, Diamante do Sul, Nova Laran-
jeiras, Laranjeiras do Sul e Rio Bonito do 
Iguaçu. Um projeto de relacionamento 
importante que conta as histórias de 
vida, produção e como a nossa coope-
rativa faz parte neste processo.

Cooperação. Este ano o Dia C foi di-
ferente como muitas outras ações 
que tem a necessidade de adaptação 
por conta da pandemia do novo co-
ronavírus, por isso na edição de 2020 
promovemos ações ligadas a linha de 
alimentos Primato. Na compra de pro-
dutos da marca em nossos supermer-
cados, destinamos 5% das vendas para 

Palavra da
Diretoria

doações às instituições sociais, Fazenda 
da Esperança, Secretaria de assistência 
social de Toledo, Embaixada Solidária 
e Diocese de Toledo. Mas é pensando 
sempre nas pessoas que vemos nosso 
propósito maior. Para nossos colabo-
radores, o Programa de Participação 
nos Resultados (PPR) teve grande im-
portância, tanto para eles como para 
cooperativa, afinal, a dedicação diária 
em fazer o melhor trabalho no atendi-
mento das necessidades de nossos co-
operados que fazem a Primato ser um 
ótimo local para trabalhar, assim como 
desenvolver campanhas de conscien-
tização como foi a do Maio Amarelo, 
com foco na direção de veículos leves 
e pesados, pedestres, motos e ciclis-
tas. 

Estamos próximos da reabertura da 
unidade da Vila Pioneira e da inaugu-
ração da unidade do centro do Prima-
to Supermercado, o que nos traz um 
grande desafio de continuar apresen-
tando soluções que façam de nossa 
cooperativa um negócio sustentável.

Por fim, destacamos a comemoração 
de nossos 23 anos de atuação cele-
brados em julho, onde tivemos muitos 
desafios, inúmeras conquistas e que-
remos dedicar essa marca a você co-
operado e cliente Primato, que juntos, 
fazem a história de nossa cooperativa.
Tenha uma ótima leitura!

Promoção válida de 02/03/2020 a 21/12/2020. Para mais informações, consulte as condições gerais, o regulamento e as características essenciais em www.poupareganharsemparar.com.br. Título de pagamento único da modalidade incentivo emitido pela ICATU 
CAPITALIZAÇÃO S/A, CNPJ/MF nº 74.267.170/0001-73, Processo SUSEP nº 15414.900504/2019-55. SAC - 0800 724 7220 / Deficientes Auditivos ou de Fala -  0800 724 0525. Ouvidoria - 0800 646 2519. Ouvidoria Icatu - 0800 286 0047.

Acesse,
saiba mais
e participe! 

A cada 
R$ 100,00
ganhe um
número
da sorte.

AAAA ccccadadadada a a 
R$ 100,0
ganhe u
núm
da so

Poupe pelo
aplicativo
sem sair da
sua casa.

Poupe pensando
em cuidar do
seu futuro.
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Colaboradores recebem 
participação pelos 
resultados de 2019

I N S T I T U C I O N A L

A Primato Cooperativa Agroin-

dustrial divulgou os números do 

exercício 2019 no dia 24 de abril 

durante a transmissão da AGO 

Digital. Foi o melhor resultado da 

história da cooperativa que teve 

um faturamento global de R$ 

700.618.881 no ano passado. 

Este resultado não seria possível 

se não fosse a participação im-

portante dos colaboradores, que 

diariamente desenvolvem seu tra-

balho em todos segmentos de ne-

gócios da Primato. Como forma de 

agradecimento, ao final de abril foi 

efetuado o pagamento por partici-

pação nos resultados.

PROGRAMA
O Programa de Participação de 

Resultados (PPR) é um dos bene-

fícios que a Primato oferece aos 

seus colaboradores. “Ao final de 

um ano de trabalho, caso a coo-

perativa atinja a meta de resul-

tado global projetada para o ano 

e a unidade que o colaborador 

trabalha também atinja as metas 

planejadas, 5% do resultado ope-

racional líquido é dividido entre 

aqueles que estão aptos a rece-

ber”, explicou o presidente da Pri-

mato, Ilmo Werle Welter.

Segundo o presidente, para que 

o colaborador esteja apto à rece-

ber o benefício existem algumas 

normas. “Para ter participação nos 

resultados o colaborador precisa 

ser merecedor. Entre os critérios 

O valor de participação de resultados conquistado foi pago em conta corrente de cada 
colaborador que se enquadrou nos critérios citados, após a aprovação na AGO Digital

estão, não sofrer acidente de tra-

balho por atos inseguros, não ter 

mais de três faltas sem justificati-

va, não pode ter advertência, sus-

pensão disciplinar, muito menos 

ter sido desligado dentro do pe-

ríodo de experiência ou demitido 

no ano base”, destacou Ilmo.

CONQUISTA
Segundo os critérios estabele-

cidos no programa o colaborador 

conquista o direito a participar dos 

resultados. “A participação no PPR 

é uma conquista do colaborador 

por meritocracia, cumprindo com 

sua parte por competências e ha-

bilidades. Cooperando com o co-

letivo, por meio de suas atitudes 

diárias, atendendo bem coope-

rados, clientes internos e exter-

nos, cumprindo com excelência 

os processos e tarefas, escala de 

trabalho, zelando pelo patrimô-

nio da cooperativa”, enfatizou o 

diretor executivo da Primato, An-

derson Sabadin que complemen-

tou, “além das atitudes de todos 

os dias que fazem parte do bem 

maior coletivo, como ter a cons-

ciência de economizar papel, reu-

tilizar copo plástico ou ter a sua 

garrafinha, cuidar do ambiente de 

trabalho, desligar as luzes de salas 

e equipamentos não utilizados no 

final do expediente”.

PARTICIPAÇÃO
O valor de participação de re-

sultados conquistado foi pago em 

conta corrente de cada colabora-

dor que se enquadrou nos crité-

rios citados, após a aprovação na 

Assembleia Geral Ordinária, AGO. 

“O resultado é construído a cada 

dia, a cada trabalho, a cada aten-

dimento com disciplina, quando 

somados ao longo do ano consti-

tuem nosso desempenho. Primal-

tenses, parabéns pelo trabalho 

em 2019, seu PPR já está na con-

ta”, destacou o diretor presidente 

na mensagem enviada aos cola-

boradores da Primato. 

VAGAS
E com o plano de 
investimentos da Primato 
para 2020/25, a cooperativa 
está com 200 novas vagas 
de emprego dentre os 
segmentos, atividades e 
cidades onde a cooperativa 
atua. “Com nosso plano de 
investimentos e expansão 
de negócios abrimos 
vagas para o varejo, 
agronegócio e também 
para administrativo, com 
o objetivo de atender as 
demandas necessárias”, 
concluiu Ilmo. 
Para mais informações 
sobre as novas vagas os 
interessados podem acessar 
o site primato.com.br/vagas.
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Expedição Primato 
percorre Centro Sul 

do Paraná

I N S T I T U C I O N A L

A Expedição Primato é um pro-
jeto de relacionamento com coo-
perados, pecuaristas e produtores 
rurais da área de atuação da co-
operativa que tem como objetivo 
estreitamento de relação, conhe-
cer as propriedades, atividades e 
histórias de vida. É uma importan-
te ferramenta de relacionamento, 
permitindo que a cooperativa en-
tenda melhor a realidade de cada 
região onde está inserida e suas 
peculiaridades, assim como cada 

um deles atua e quais as oportu-
nidades que a Primato apresenta 
para ter um melhor envolvimento 
com as pessoas e cidades onde 
está inserida. 
Entre os dias 10 e 12 de junho a 

Expedição Primato fez visitas no 
centro sul do Paraná, a chamada 
região do Cantu, passando por pro-
priedades em Catanduvas, Guara-
niaçu, Diamante do Sul, Nova La-
ranjeiras, Laranjeiras do Sul e Rio 
Bonito do Iguaçu.

EXPEDIÇÃO 

“A Expedição Primato está no 

seu terceiro ano e percebemos 

que ela é importante no pro-

cesso de relacionamento com 

nossos cooperados de todas as 

regiões. Em especial a região 

do Cantu, onde a área de atu-

ação é extensa e com grandes 

possibilidades para a Primato, 

que está inserida há mais de 15 

anos”, enalteceu o diretor exe-

cutivo da Primato, Anderson 

Sabadin que concluiu, “e como 

resultado temos uma edição 

especial na Revista Primato e 

nossos canais de comunicação, 

assim como informações sobre 

ações de marketing e comer-

cial que possam ser assertivas 

para os cooperados e clientes 

do centro sul do Paraná.

PECUÁRIA DE CORTE
Esta é uma região que tem gran-

de potencial em pecuária de corte e 
as propriedades de cooperados que 
atuam com a atividade demonstram 
evolução com a parceria com a Pri-
mato. “A atividade de corte na região 
do Cantu é representativa e vem 
cada vez mais melhorando o porte, 
seja em genética, estrutura e logís-
tica. Com o uso da Linha de rações 
Prima Raça, assim como minerais 
e produtos veterinários da Primato, 
os resultados em produção são de 
ótima qualidade”, destacou o asses-
sor de marketing e comunicação da 
Primato, Daniel Meneghini que com-
plementou, “e através de Leilões, 
por hora virtuais, os resultados de 
comercialização estão sendo maio-
res que a expectativa, o que anima 
os pecuaristas de toda região”. 

PECUÁRIA DE LEITE
Por sua vez a pecuária de leite é 

tradicional nas cidades do Cantu e os 
cooperados têm uma relação positi-
va e longínqua com a cooperativa. 

“A atividade leiteira é muito forte nas 
cidades do Cantu, onde cooperados 
investem em infraestrutura como 
o Compost Barn, além de genética 
para animais que é uma ótima per-
formance na produção de leite”, ex-
plicou Meneghini que complemen-
tou, “e a Prima Raça auxilia na alta 
produtividade e sanidade do plantel, 
tendo uma ótima avaliação pelos 
cooperados que fazem questão de 
destacar a nutrição animal como di-
ferencial”. 

Cooperados da região do Cantu com atividades de corte e 
leite receberam a visita da Expedição Primato.
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de é de 25 hectares, onde atuamos 

com a pecuária de leite e um pou-

co com a agricultura. Nosso plantel 

é de 80 animais, sendo 60 em lac-

tação, com uma média geral de 25 

litros cada, em duas ordenhas diá-

rias”, relatou o cooperado.

Milton é um dos sócios fundadores 

da unidade da Primato em Guarania-

çu, um cooperado que faz pratica-

mente todos os seus negócios rela-

cionados a atividade leiteira com a 

cooperativa.

RAÇÃO

Na parte da nutrição animal Milton 

destacou a qualidade e o período 

que vem utilizando a ração da Pri-

mato. “Atualmente eu utilizo a Prima 

Raça 22% especial e classifico como 

uma das melhores do mercado em 

comparação com outras empresas. 

Sou um dos sócios fundadores da 

cooperativa aqui em Guaraniaçu e 

o primeiro pedido de ração da Pri-

mato feito na cidade foi eu quem 

fiz”, destacou o cooperado que com-

plementou, “eu usei outras rações 

nesse período, mas em questão de 

produção e sanidade dos animais, 

na minha opinião a Prima Raça é a 

melhor”.

Outro destaque foi na produção, 

que segundo Milton, “há mais de 

três anos quando retornei o uso da 

Prima Raça, em apenas um dia, fo-

ram 100 litros a mais com o mesmo 

plantel”.

O cooperativismo e 
seus pioneiros na 
pecuária de leite

O cooperativismo é um dos maio-

res incentivadores de pequenos e 

médios produtores rurais de todo 

país, fazendo a representatividade 

e atuando como facilitador no pro-

cesso de desenvolvimento da ati-

vidade na propriedade. Quem faz 

parte de uma cooperativa entende 

a importância deste diferencial em 

vários aspectos, seja na negociação 

Milton Rotta foi o primeiro cooperado de 
Guaraniaçu a utilizar a ração da Prima Raça
em seu plantel de gado leiteiro

de produtos, com melhores prazos 

e condições, na assistência técni-

ca que contribui para a otimização 

de recursos, espaços e tempo, as-

sim como a  participação nos lucros 

na distribuição de sobras em cada 

exercício (ano de trabalho).

Por isso, quem faz parte de uma 

cooperativa tende a ter uma rela-

ção duradoura, de respeito e reci-

procidade. E tudo começa por quem 

ajuda a constituir a cooperativa, os 

chamados sócios-fundadores.

GUARANIAÇU

Um exemplo de relacionamento 

duradouro vem do cooperado Milton 

José Rotta, da Comunidade Belar-

mino, em Guaraniaçu, na região do 

Cantu no Paraná. “Nossa proprieda-

P E C U Á R I A  D E  L E I T E

EXPEDIÇÃO
A Expedição Primato foi 
criada em 2018 e tem 
uma programação de 
quatro comitivas anuais 
que visitam cooperados 
e produtores rurais no 
Paraná, Santa Catarina e 
Mato Grosso do Sul. Des-
de sua criação já foram 
visitadas aproximada-
mente 150 propriedades 
nas regiões de atuação 
da cooperativa.  

Atualmente eu utilizo a Prima 
Raça 22% especial e classifico 
como uma das melhores do 
mercado em comparação 
com outras empresas. Sou 

um dos sócios fundadores da 
cooperativa aqui em Guaraniaçu 
e o primeiro pedido de ração da 
Primato feito na cidade foi eu 

quem fiz”.
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A importância da 
genética na pecuária 

de corte

O Grupo RPK é parceiro da Primato há mais de 
cinco anos e atua com um mix das principais raças 
da pecuária de corte com excelentes resultados.

investimento na genética, o que 
comprova que o planejamento e 
profissionalismo na atividade fazem 
toda a diferença.

RPK GENÉTICA
Um exemplo de profissionalismo, 

gestão e investimentos em genéti-
ca vem do cooperado Reno Paulo 
Kunz, médico residente em Casca-
vel, mas que tem suas fazendas do 
Grupo RPK Genética, em Diamante 
do Sul e Nova Laranjeiras. Segundo 
o gerente de pecuária, Álvaro Pala-
vicini, o grupo conta com um mix 
de raças e investe em genética e 
estrutura.
“Atualmente temos um plantel de 

6000 animais, entre gado comer-
cial e gado puro. Temos mix de ra-
ças dentro do Grupo RPK, que teve 
início pelo Nelore”, explicou Álvaro 
que complementou, “hoje as raças 
que atuamos são a Nelore e Nelo-
re Pintado, Brahman, Angus, Bran-
gus Braford e Hereford. Na parte 
da genética temos a parceria com 
a Cabanha Três Marias da Argenti-
na, uma das melhores na parte de 
Angus, com doadores de lá que co-
letamos os embriões e trazemos 
para cá, além de dois touros que 
fazem a cobertura no plantel”. 
Segundo o gerente, todos os anos 

buscam novas genéticas para im-
plementação, “mas já estamos com 
um plantel solidificado dentro, não 
havendo tanta necessidade de bus-
car fora”, disse.

COOPERATIVA
Álvaro destacou que são cinco 

RESULTADOS
O profissionalismo e parceria 
com a cooperativa aparecem 
através dos resultados em 
sua produtividade, “Ao todo 
são 10 funcionários que 
atuam nas fazendas, sendo 
na parte de pecuária como 
na parte agrícola, que tem 
o agrônomo Fernando Lira 
como gerente, fazendo uma 
gestão compartilhada. O 
elenco de pessoas, tanto com 
nossa equipe e a parceria 
com a Primato faz com que 
agora colhemos o fruto 
do profissionalismo. Um 
exemplo foi o Leilão Virtual 
de Guaraniaçu no início de 
junho, onde tivemos médias 
acima do esperado no centro 
sul e sudoeste do Paraná. 
Por isso, certifico a parceria e 
esperamos fazer muitos outros 
resultados positivos como 
este”, concluiu Álvaro. 

P E C U Á R I A  D E  C O R T E

anos atuando com a Primato. “A 
parceria se iniciou via unidade da 
Primato de Cascavel, considerando 
que o proprietário e cooperado é 
médico e residente na cidade. Po-
rém, depois a comercialização veio 
para unidade de Guaraniaçu por 
estar mais próxima de nossas pro-
priedades e cada vez mais vem se 
solidificando”, enalteceu o gerente 
de pecuária que ainda destacou, 
“o portfólio que a Primato atua são 
de produtos de ponta e o frente do 
mercado, assim como o preço e 
prazo que faz com que a coopera-
tiva seja competitiva, sendo muito 
bom de negociar. O sal mineral da 
Primato é o que mais negociamos 
e classifico como um dos melhores 
que existem, assim como produtos 
e medicamentos veterinários que 
precisamos nas três fazendas do 
Grupo RPK”.
Sobre a ração, o gestor relatou 

que utiliza como complemento mas 
também destacou a sua qualidade.

O Brasil figura atualmente como 
um dos principais atores na produ-
ção e comércio de carne bovina no 
mundo, reflexo de um estruturado 
processo de desenvolvimento que 
elevou não só a produtividade como 
também a qualidade do produto 
brasileiro e, consequentemente, 
sua competitividade e abrangência 
de mercado. Segundo a Embrapa, 

em termos de rebanho, seu efetivo 
mais que dobrou nas últimas qua-
tro décadas, enquanto que a área 
de pastagens pouco avançou ou 
até diminuiu em algumas regiões, 
o que por si comprova grande salto 
em produtividade. 
O aumento em produtividade 

também se baseia em outros ele-
mentos importantes, como o au-

mento do ganho de peso dos ani-
mais, a diminuição na mortalidade, 
o aumento nas taxas de natalidade 
e também na expressiva diminui-
ção na idade ao abate, com forte 
melhora nos índices de desfrute do 
rebanho, evoluindo de aproximada-
mente 15% para até 25%. 
Outros fatores importantes es-

tão na gestão da propriedade e no 

Cooperado Reno Paulo Kunz em recente 
Leilão em Guaraniaçu quando o Grupo RPK 
teve resultados acima da média
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Parceria entre cooperado 
e cooperativa em 

Catanduvas

Um dos principais alicerces de 
qualquer atividade econômi-
ca é feito através das parcerias 
comerciais, afinal, quando se 
trabalha de forma correta e oti-
mizando os recursos e a proprie-
dade, ter um parceiro que repre-
sente e valorize todo o esforço 

dedicado é fundamental para se 
ter os melhores resultados.
Quando se fala em representa-

tividade, a cooperativa é o elo 
mais forte com seu cooperado 
para o desenvolvimento da ati-
vidade, em especial da pecuária 
leiteira. Famílias cooperadas que 

O cooperado Abraão Motta é parceiro da cooperativa 
há mais de 12 anos e utiliza a Prima Raça 22% especial 
com ótimos resultados de produção

atuam juntas fazem a diferença, 
tanto no resultado quanto no 
desenvolvimento desta impor-
tante atividade do agronegócio 
do Paraná.
Entender o processo de atua-

ção e participar efetivamente 
das ações da cooperativa pro-

porcionam parcerias duradouras 
e de sucesso, principalmente na 
produção e como consequência, 
nos resultados.

CATANDUVAS
Um ótimo exemplo de parceria 

e trabalho em família vem do co-
operado Abraão Motta, da Linha 
Padovani, em Catanduvas (PR). 

Desde 2008 a Família Motta faz 
parte do quadro de cooperados 
da Primato. “Quando a Primato 
veio para Catanduvas nos asso-
ciamos e fazemos quase todos 
os negócios. Nossa propriedade 
tem uma área de 8,8 alqueires, 
com a atividade leiteira como 
principal”, explicou Abraão. 
No trabalho dentro da proprie-

dade atuam a esposa Seni Car-
doso Motta e seus dois filhos, 
Cleverson e o Cleiton Motta.

COOPERATIVA
Com relação com a parceria 

com a cooperativa, o coope-
rado destacou a importância 
do relacionamento, indepen-
dente do local. “Sou cooperado 
da Primato há 12 anos e estou 

P E C U Á R I A  L E I T E I R A

RAÇÃO
Com relação a nutrição 
animal, o cooperado fez 
questão de destacar a ração 
da Primato na produtividade 
e na sanidade do plantel. 
“Temos um plantel de 93 
animais, sendo 47 em 
lactação, com uma média 
geral diária de 24 litros 
cada”, enalteceu Motta 
que complementou, “há 
quase cinco anos utilizamos 
a ração Prima Raça 22% 
especial e desde então 
percebemos que a sanidade 
dos animais está muito 
melhor, sem contar que 
a nossa média de leite 
aumentou e trouxe mais 
qualidade, então, classifico 
ela como uma das melhores 
que já utilizei”.

contente com a parceria. Com 
o fechamento da unidade de 
Catanduvas, estamos receben-
do toda a assistência da unida-
de de Guaraniaçu e fazendo os 
negócios por lá, sendo que aqui 
continuamos tendo as visitas 
técnicas e comerciais normal-
mente”, enfatizou o cooperado 
que concluiu, “por isso acredi-
to que fazer parte de uma co-
operativa é importante, porque 
além da representatividade, te-
mos boas negociações, produ-
tos de qualidade, uma ração de 
ponta, assistência técnica, en-
fim, um conjunto de vantagens 
para nós que somos pequenos 
produtores. Sem contar que te-
mos ainda a questão das sobras 
todos os anos, algo importante 
em nosso orçamento”. 
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A otimização da 
propriedade com a 

pecuária de corte e leite

A bovinocultura é uma das princi-
pais atividades da economia brasi-
leira e vem ganhando destaque nos 
mercados interno e externo, forne-
cendo produtos com qualidade e em 
larga escala, proporcionando, assim, 
maior renda para o país, atuando di-
retamente na geração de emprego, 
qualidade de vida e desenvolvimento 

O cooperado Helio Oliveira de Caldas atua com pecuária de 
corte e leite utilizando a ração Prima Raça em ambas as 
atividades com resultados satisfatórios

tecnológico. Segundo estudos aplica-
dos, às características ambientais bra-
sileiras permitem o desenvolvimento 
das atividades ligadas a pecuária com 
qualidade em geral e, deste modo, se 
associadas a práticas adequadas para 
manejo dos animais, produção de pas-
tagens, nutrição animal e tecnologias 
inovadoras, podem fornecer subsídios 

para grandes produções, fazendo com 
que o país alcance o ápice da produ-
ção.

E otimização da propriedade rural e 
atuação com pecuária de corte e de 
leite se apresenta como alternativa, 
desde que o pecuarista saiba geren-
ciar cada uma das atividades de forma 
correta.

DIAMANTE DO SUL
Seguindo essa premissa apresenta-

mos a história do cooperado Helio Oli-
veira de Caldas, da Fazenda Diamante, 
em Diamante do Sul (PR). Em sua pro-
priedade, Caldas atua com a pecuária 
de corte e de leite. “Nossa propriedade 
tem 220 alqueires onde atuamos com 
a pecuária de corte na parte de cria e 
com a atividade de leite também. O 
plantel de gado leiteiro atualmente é 
de 80 animais, sendo 32 em lactação 
com médias de 16 litros cada”, explicou 
Helio que complementou, “na parte 
do gado de corte temos um plantel de 
500 matrizes”.

O cooperado atua com ambas ativi-
dades na propriedade e conta com a 
ajuda de seu filho Lucas Ribas Caldas 
que é médico veterinário, além de 
mais quatro funcionários.

RAÇÃO 
Na parte de nutrição animal Helio ex-

plicou que tem suas pastagens bem 
trabalhadas e utiliza a ração da Primato 
há muito tempo. “Para o gado de leite 
eu utilizo a Prima Raça 18% especial e 

P E C U Á R I A  D E  C O R T E  E  L E I T E

para o gado de corte utilizo a 16% es-
pecial para as novilhas. Para mim, tra-
ta-se da melhor ração do mercado, eu 
brinco até que reconheço o cheiro dela. 
Das três rações que já utilizei, a da Pri-
mato é a melhor com certeza, pois ve-
nho usando há mais de dez anos e me 
sinto satisfeito com o resultado, tanto 
em produção, sanidade dos animais e 
no custo x benefício”, destacou o coo-
perado.

COOPERATIVA
Helio é cooperado da Primato há mais 

de dez anos e fez questão de enaltecer 
a parceria. “Sou cooperado da Prima-
to há mais de uma década e além da 
ração, compro medicamentos, vacinas, 
vermífugos e todo aparato agropecuá-
rio que eventualmente precisamos em 
nossa propriedade. Logo, nossa parce-
ria é muito boa e pretendemos conti-
nuar dessa forma por muito tempo”, 
concluiu.

O cooperado relatou que em breve 
fará um Leilão virtual direto de sua 
propriedade e está com boas expec-
tativas. 

“Para o 
gado de leite 
eu utilizo a 
Prima Raça 

18% especial 
e para o 

gado de corte 
utilizo a 16% 
especial para 
as novilhas. 
Para mim, 
trata-se da 

melhor ração 
do mercado”.
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Elias e Osmarina Garcia fazem uma gestão com foco em resultados na 
atividade de corte com mais de 10 anos de parceria com a Primato

priedade essas dificuldades podem ser 

superadas e com isso, obter resultados 

concretos com geração de renda de 

forma satisfatória.

 

NOVA LARANJEIRAS

E quando se trata de gestão na pecu-

ária de corte um grande exemplo vem 

do cooperado Elias Garcia, da Fazenda 

Morro Alto em Nova Laranjeiras (PR). 

“Nossa propriedade tem 60 alqueires 

no total onde atuamos exclusivamente 

com o gado de corte, na parte de recria 

e engorda dos animais. Atualmente es-

tamos com 220 animais, considerando 

que no inverno diminuímos um pouco 

o plantel”, explicou Elias que é profes-

sor universitário com especialização 

em gestão. Ele e sua esposa, Osmarina 

Garcia, fazem a gestão da propriedade 

com muita eficácia, considerando que 

ambos moram na cidade de Cascavel 

(PR). São mais dois funcionários que 

cuidam dos animais e dos serviços ge-

rais. Em tour na propriedade foi possível 

Gestão de resultados 
na pecuária de corte

Toda e qualquer atividade desenvol-

vida tem uma importante pergunta a 

ser respondida. Este negócio é viável? 

A viabilidade é fundamental para que 

qualquer negócio prospere, mas para 

que isso aconteça se faz necessário 

gestão. A pecuária de corte vem re-

cebendo uma crescente demanda por 

produtividade, bem estar animal, sus-

tentabilidade, carne de qualidade e os 

pecuaristas estão sentindo a necessida-

de de mudar a forma como seus negó-

cios são conduzidos. Precisam melhorar 

os resultados obtidos, levando planeja-

mento e gestão estratégica para suas 

propriedades. Existem inúmeras dificul-

dades encontradas na atividade como, 

baixo preço pago pela arroba produzi-

da, altos custos de produção, dificulda-

des em alcançar os níveis de qualidade 

exigidos pela indústria e contratação de 

recursos humanos de qualidade.

Mas através de um planejamento es-

tratégico com foco na gestão da pro-

P E C U Á R I A  D E  C O R T E

verificar o cuidado e a busca pela oti-

mização de todo local. Pomar de fru-

tas, horta cultivada de forma orgânica, 

além de uma plantação particular de 

dois tipos de café, que é produzido por 

eles na fazenda.

 

PECUÁRIA DE CORTE

Em seu plantel, Elias destacou que 

atua com um mix de raças no proces-

so de recria e engorda. “Hoje estamos 

trabalhando com cruzamento, então 

temos Angus, Brangus, Braford e Here-

ford, assim como o Nelore, pois como 

atuamos com recria, compramos de 

fora e depende muito do momento da 

compra para ter o animal certo, caso 

contrário, temos que pegar aquele que 

está à disposição”, destacou o coopera-

do que está sempre acompanhado por 

seus cachorros quando passeia pelo 

campo.

Elias considera fundamental a ges-

tão na atividade para que possa haver 

lucratividade. “Sempre digo que este 

local é um hotel para os animais, eles 

chegam, nós tratamos com muita dedi-

cação e atenção para que haja a melhor 

experiência e dentro de 14 a 20 me-

ses, nossos hóspedes nos deixam para 

que outros possam chegar. O tempo e 

a qualidade ditam nossa lucratividade”, 

enalteceu. 

RAÇÃO

“Há mais de quatro anos utilizamos a 

Prima Raça 16% especial na parte da 

terminação e acho que é uma ração 

muito boa porque tem respondido, afi-

nal, ela serve como complementação, 

o animal come no pasto e duas vezes 

ao dia a ração no cocho”, enfatizou o 

cooperado que complementou, “e ela 

contribuiu bastante, principalmente 

pelo ganho de peso, já que temos o 

controle de cada animal e na checagem 

considero que é positivo, principalmen-

te quando se tira da recria e passa para 

terminação, nota-se uma grande dife-

rença de ganho de peso”.

COOPERATIVA
A relação com a cooperativa é de mais de 
uma década. “Estou na cooperativa há mais 
de 10 anos, tem me atendido muito bem e 
a relação com as pessoas é importante, gera 
confiança. Já fiz negócios com a unidade de 
Cascavel pois residimos lá, em Laranjeiras 
e também em Guaraniaçu onde fica mais 
próximo da fazenda, então, a gente procura 
se adaptar a algumas mudanças e por hora 
estamos satisfeitos com a parceira”. Além 
de ração, o casal cooperado comercializa 
produtos agropecuários e medicamentos 
veterinários com a Primato.
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O trabalho em família 
na atividade leiteira de 

Laranjeiras do Sul

Em sua grande maioria, as peque-
nas e médias propriedades rurais 
são constituídas e gerenciadas por 
famílias que atuam, principalmente, 
com a pecuária de leite. A experi-
ência e o trabalho conjunto trazem 
com isso a sucessão familiar, que 
em alguns casos acontecem de for-
ma natural e prática. Mas não são 
todas as propriedades e famílias 
que conseguem desenvolver essa 
sucessão, logo, a importância da 
representatividade de uma coope-
rativa que é genuinamente parceira 

e que atua para, entre outras ações, 
auxiliar na ‘passagem do bastão’.
As principais vantagens do tra-

balho em família é a experiência, 
alado a busca por inovação e novas 
formas de desenvolver a atividade 
leiteira, como o exemplo do com-
post barn.

LARANJEIRAS DO SUL
Como forma de exemplificar esse 

trabalho em família apresentamos 
a família Carraro, da Linha Divino, 
Passo Liso, na cidade de Laranjeiras 

Alceu e Joelcio Carraro, pai e filho cooperados da Primato há mais de uma década 
atuam em família na atividade de leite em Laranjeiras do Sul

do Sul. O pai Alceu Carraro e o filho 
Joelcio Regis Carraro são coopera-
dos da Primato e atuam com ativi-
dade de leite e agricultura. “Nossa 
propriedade tem 14 alqueires e a 
atividade principal é leiteira, na qual 
temos um plantel de 90 animais, 
sendo 51 em lactação, com uma 
média diária de 35 litros cada”, ex-
plicou Joelcio que complementou, 
“e esses resultados vêm principal-
mente em investimento em estru-
tura, como o compost barn e da 
nutrição animal que utilizamos ex-

clusivamente da Primato”.

RAÇÃO
Joelcio destacou a ração da Prima-

to como uma das melhores. “Faz 
três anos que utilizamos a Prima 
Raça 22% especial, mas a ração da 
Primato há mais de oito anos sem 
trocas. É uma ração completa, seja 
em produção, sanidade e pela sua 
qualidade atende todas as nossas 
necessidades”. 
Para o cooperado, o uso da ração 

é fundamental para seus resultados 
e destaca que, “em time que está 
ganhando não se mexe, logo, não 
tenho queixas, mas só elogios para 
ração”. O investimento em compost 
barn aliado a nutrição animal trou-

xe um salto de produtividade. “Faz 
três anos que implementamos o 
compost barn aqui na propriedade. 
Antes disso, tínhamos médias de 17 
litros por dia, hoje, dobramos essa 
produção e temos como meta mé-
dia geral de 33 litros até o final do 
ano, logo, investimentos como esse 
e o uso ininterrupto da Prima Raça 
estão fazendo a diferença”, enfati-
zou o cooperado.

COOPERATIVA
Com relação à cooperativa o co-

operado relatou que desde que a 
Primato se estabeleceu na cidade, 
pai e filho são associados. “Desde 
quando a Primato veio para Laran-
jeiras somos cooperados e fazemos 

P E C U Á R I A  L E I T E I R A

negócios com a cooperativa, prin-
cipalmente ração e medicamentos, 
obtendo bons preços, qualidade nos 
produtos, serviços e prazo. Claro 
que ficamos sentidos com o fecha-
mento da unidade aqui na cidade, 
porque infelizmente os bons pagam 
pelo ruins, mas entendemos que é 
preciso ter uma unidade que ope-
re em conformidade, então, conti-
nuamos tendo assistência técnica, 
inclusive agronômica periódica, co-
mercializando produtos via unidade 
de Guaraniaçu e entregando o leite 
para Frimesa, então, seguimos for-
te nessa parceria”, concluiu Joelcio.
Além de Joelcio, o pai Alceu, a mãe 

Sueli e a esposa Natália Fagundes 
Carraro atuam na propriedade.
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As vantagens do 
uso contínuo da 

Prima Raça
Para se desenvolver a pecuária 

leiteira de forma efetiva alguns 
fatores são primordiais para que 
os resultados possam ser alcan-
çados assertivamente. O planeja-
mento anual que conta com um 
orçamento detalhado, o investi-
mento em genética, infraestrutu-

Robinson de Barros é cooperado há mais de uma década e utiliza a Prima 
Raça 22% especial com ótimas médias de produção de leite

ra e nutrição animal fazem toda 
a diferença para o êxito em uma 
atividade que precisa de disciplina 
para ser rentável.
Capacitação e entendimento das 

principais tendências na atividade 
se faz necessário para que o pro-
dutor rural acompanhe o que há 

de novo e funcional. E contar com 
parceiros para o suporte de suple-
mentos, medicamentos, nutrição 
animal e produtos agropecuários 
traz a segurança e diminui a mar-
gem de erro.
E se a parceria se dá através de 

representatividade como aconte-

ce entre cooperativa e cooperado, 
há outros fatores que contribuem 
para uma propriedade otimizada e 
de resultados.

RIO BONITO DO IGUAÇU
E para demonstrar um bom 

exemplo de organização e de par-
ceria longínqua que apresentamos 
a história do cooperado Robinson 
de Barros, na Localidade Pinhalzi-
nho, na cidade de Rio Bonito do 
Iguaçu (PR). “Nossa propriedade 
tem 19 alqueires com atividade 
leiteira como principal e agricultu-
ra, sendo uma porcentagem para 
silagem e a outra soja e milho 
para venda”, destacou Robinson 
que complementou, “na parte da 
atividade de leite nosso plantel é 
de 141 animais, sendo 75 em lac-
tação com uma média diária de 29 
litros cada”.
Atuam na propriedade além do 

cooperado, seu pai Valdir João de 

COOPERATIVA

Sobre a cooperativa Robinson 

destacou que sempre teve um 

bom relacionamento e aten-

dimento. “Eu sou cooperado 

desde que a Primato se estabe-

leceu em Laranjeiras do Sul, as-

sim como utilizo a ração nesse 

mesmo tempo, sempre tive um 

bom relacionamento com a coo-

perativa, sempre me atenderam 

bem, me dando suporte quando 

necessário aqui na propriedade”, 

enfatizou Robinson que concluiu, 

“nós sentimos o fechamento da 

unidade em Laranjeiras do Sul, 

porque eu sempre que precisa-

va ia até lá, porém, estamos re-

cebendo as visitas periódicas da 

assistência comercial e tudo que 

precisamos estamos fazendo 

via unidade de Guaraniaçu”. 

P E C U Á R I A  D E  L E I T E

Barros, irmão Wellington Patrick 
de Barros e a esposa Daiane Cris-
tina de Barros. Eles investem em 
estrutura e sempre que podem 
fazem o melhoramento genético 
de seu plantel.

RAÇÃO
Na parte de nutrição animal o 

cooperado relatou que desde que 
a Primato iniciou na fabricação 
de rações ele utiliza em sua pro-
priedade. “Aqui sempre usamos a 
ração da Primato, por um tempo 
usávamos a Prima Raça 20% e 
há três anos passei para 22% es-
pecial e gostei, está funcionando 
muito bem, podemos ver pelos 
animais que estão comendo bem, 
bonitos, saudáveis e por isso es-
tou satisfeito com a performance 
da ração”, relatou cooperado que 
fez questão de destacar que, “é 
umas das melhores rações que já 
trabalhei”.
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Primato 
completa 23 anos 

de atuação
No dia 15 de julho a Primato Co-

operativa Agroindustrial completa 
23 anos de atuação e esse impor-
tante momento dessa história que 
apesar de recente e cheia de desa-
fios, tem muitas conquistas impor-
tantes aos cooperados e colabora-
dores, mas também para Toledo e 
as cidades onde atua e vem fazen-
do a diferença.
Uma cooperativa que busca de-

senvolver o ciclo de negócios 

completo com seus mais de 8200 
cooperados, seja na pecuária, sui-
nocultura, agricultura, assim como 
o varejo. 

COOPERATIVA
Nestes 23 anos a cooperativa 

vem desenvolvendo ações e crian-
do ambientes de negócios, além 
da representatividade para peque-
nos e médios produtores rurais da 
região oeste, sudoeste, centro sul 

e noroeste do Paraná, assim como 
Santa Catarina e Mato Grosso do 
Sul. “O modelo cooperativista é 
diferenciado justamente porque 
busca representar uma parcela 
considerável de produtores rurais 
que buscam melhores condições 
na compra de insumos, nutrição 
animal, produtos agropecuários e 
medicamentos veterinários. Além 
disso, ter a cooperativa como elo 
representativo na entrega do leite, 
suínos e as safras de soja e milho”, 
destacou o presidente da Prima-
to, Ilmo Werle Welter. Segundo o 
presidente, a cooperativa traba-
lha com planejamento estratégico 
para obter os resultados. “Traba-
lhamos em cima de planejamento 
estratégico que tem objetivos que 
podemos alcançar em um período 
mais curto, pode ser aplicado e ter 
resultados mais rapidamente. Por 
sua vez algumas ações demandam 

a elaboração de projetos, envol-
vem vários setores e profissionais, 
logo, tem prazos maiores e podem 
sofrer alterações no processo por-
que existem interferências exter-
nas que não estão ao nosso con-
trole, como por exemplo a questão 
econômica, política, cambial entre 
outras”, disse.

PLANEJAMENTO
Em fevereiro deste ano foi lan-

çado o Plano de Investimentos 
2020/25 que contempla aplicação 
de recursos em estrutura de re-
cebimento e beneficiamento de 
grãos, abertura de novas unidades 
de supermercados e unidade in-
dustrial de alimentos para animais. 
“Vão ser mais de cem milhões de 
reais em investimentos para essas 
ações visando a expansão, diversi-
ficação e a consolidação de nossa 
cooperativa, tudo claro, através de 
planejamento estratégico e o aval 
de nossa diretoria e conselho de 
administração”, destacou o diretor 
executivo da Primato, Anderson 
Sabadin.

AGRO
Atualmente a Primato atua com 

as unidades industriais de nutrição 

C O O P E R A T I V A

animal em Toledo (14 mil toneladas 
mês) e Verê (7 mil toneladas mês) 
e que produzem a linha de rações 
Prima Raça, presentes no Paraná, 
Mato Grosso do Sul e Santa Cata-
rina. Unidades agropecuárias em 
Toledo, Cascavel, Guaraniaçu, Nova 
Santa Rosa e Verê, todas com a Pri-
mato Agrícola e assistência técnica 
à disposição.

SUPERMERCADO
Na parte de varejo conta com 

uma rede de supermercados com 
sete unidades em Toledo, sendo 
que até o final de julho haverá a 
reinauguração da loja da Vila Pio-
neiro e abertura da segunda uni-
dade da Casa Vergara no centro de 
Toledo, além de uma loja em Vera 
Cruz do Oeste. Em dezembro de 
2019 foi inaugurada a Casa Verga-
ra localizada no Lago Municipal. Na 
rede de supermercados uma famí-
lia de alimentos de marca própria é 
destaque para cooperados e clien-
tes.

RESTAURANTE
São três restaurantes disponíveis, 

no complexo da Avenida J.J Mura-
ro, na Avenida Maripá e na Avenida 
Cirne Lima. 

FARMÁCIA
A Farmácia Primato está localiza-

da no complexo da Avenida Mari-
pá e tem um gama completa de 
medicamentos, perfumaria e um 
sistema de compras eletrônicos 
através de site e WhatsApp. Foi a 
primeira farmácia autorizada a co-
mercializar os testes rápidos para 
Covid-19 em Toledo no final de ju-
nho.

POSTO
Em 2019 foram inaugurados dois 

postos de combustíveis com a 
bandeira Petrobrás, o primeiro em 
fevereiro na rua Barão do Rio Bran-
co no centro de Toledo e a segun-
da unidade em agosto na avenida 
Cirne Lima, saída para Ouro Verde 
do Oeste. 

CORRETORA
Em agosto de 2019 foi inaugura-

da a Primato Corretora em parce-
ria com a Rede Lojacorr, uma das 
maiores no ramo de seguros, que 
no início deste ano também fe-
chou parceria com a BR Consórcios, 
maior rede de segmento no país, 
que comercializa todos os tipos de 
consórcios e agregou mais esse 
serviço no portfólio da Corretora.

DIGITAL
“No segundo semestre de 2019 a Primato iniciou o processo de transformação digital que 
teve início com um novo sistema de gestão de todos os negócios e setores da cooperativa. Na 
sequência fizemos os lançamentos dos sites e aplicativos à rede de varejo, farmácia e assim 
como teremos o site da agropecuária”, destacou Sabadin que concluiu, “tudo isso balizado no 
espírito cooperativista através de valores e direcionadores de nossa cooperativa”. 
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Primato 
Supermercado 
promove ação 

solidária para o Dia C

5% das vendas para doação às institui-

ções sociais selecionadas”.

ALIMENTOS

A ação integra o Dia C - Dia de Coo-

perar, desenvolvido pelo sistema coo-

perativista de todo o país por meio de 

atividades voluntárias que evidenciam 

os valores e os princípios do setor. “E 

estamos vivendo um momento total-

mente diferente e tomando o máximo 

de cuidados para que cooperados e 

clientes possam fazer suas compras 

com segurança e tranquilidade. Dispo-

C O O P E R A Ç Ã O

A edição do Dia C deste proporcionou ações importantes para as instituições 
selecionadas e grande parte da arrecadação veio por meio digital

O primeiro sábado de julho foi reser-

vado às comemorações do Dia de 

Cooperar (Dia C), uma iniciativa das 

cooperativas do país para promover e 

estimular a realização de ações volun-

tárias. Neste ano, também tem como 

objetivo específico dar visibilidade às 

ações de prevenção ao Covid-19 e 

mostrar que, em seu conjunto, o coo-

perativismo consegue impactar positi-

vamente milhões de pessoas.

PRIMATO

A Primato Cooperativa Agroindustrial 

promoveu ações para o Dia C na rede 

supermercados. “Este ano o Dia C foi 

diferente como muitas outras ações 

que tem a necessidade de adaptação 

por conta da pandemia do novo co-

ronavírus, por isso na edição de 2020 

promovendo uma ação ligada a linha 

de alimentos Primato”, explicou o di-

retor executivo da Primato, Anderson 

Sabadin que complementou, “na com-

pra de produtos da marca Primato em 

nossos supermercados, destinamos 

nibilizamos canais digitais como site e 

aplicativo de compras com sistema de 

entrega à domicílio”, enfatizou Sabadin 

que concluiu, “e o alimento sem dúvi-

da é fundamental para mantermos a 

saúde física e mental nesse momento 

de muitas restrições, por isso, ao ad-

quirir produtos de nossa linha alimen-

tícia é ter qualidade na mesa e com a 

ação do Dia C, promover a cooperação 

destinando esse recurso importante 

para as instituições escolhidas”. 

INSTITUIÇÕES

“A Embaixada Solidária foi fundada há 

cinco anos, especificamente para aco-

lher estrangeiros em território nacio-

nal. Claro que não fechamos a porta 

para o brasileiro, mas temos consci-

ência que o estrangeiro, não grande 

maioria, não tem família, amigos e não 

tem uma porta para bater, então eles 

batem na Embaixada que tem esse ca-

ráter de acolher e de cuidar até que ele 

acesse o mercado de trabalho e possa 

viver uma vida tranquila em território 

nacional”, enfatizou a fundadora da 

Embaixada Solidária, Edna Nunes da 

Silva que complementou, “neste mo-

mento houve um aumento de 200% 

da demanda, pois muitos perderam o 

emprego e a renda, outros iriam mi-

grar para outras cidades e estados e 

ficaram retidos aqui, sem renda. Por 

isso toda e qualquer colaboração e do-

ação é bem vinda, em especial a Pri-

mato, porque entre os colaboradores 

existem estrangeiros, por isso neste 

momento a gente sente a importân-

cia do cooperativismo, que é de estar 

juntos no caminho e andar lado a lado. 

Somos muitos gratos a Primato pela 

doação”.

LIVES

Outra ação é participação de Lives de 

músicos locais promovidas em Toledo, 

que a cada quatro cestas compradas 

na rede de supermercados durante a 

transmissão, a Primato doa uma as ins-

tituições que recebem os recursos dos 

mesmos. A ação das Lives também 

continuam e na próxima semana a ar-

recadação vai ser destinada às institui-

ções sociais. “A live feita pelo Rotary 

foram comercializadas 503 cestas, das 

quais 100 foram doadas pelo Primato 

Supermercado”, concluiu Sabadin. 

ENTREGAS

As entregas aconteceram entre os dias 

26 de junho a 10 de julho e foram do-

adas mais de 200 cestas pelas Lives 

e arrecadação em grande escala de 

alimentos e produtos de limpeza que 

foram doados as Instituições que pres-

tam assistência social em Toledo.
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Cuidados no trânsito é o 
foco da campanha Maio 

Amarelo Primato
Em 11 de maio de 2011 a ONU decre-

tou a “Década de Ação para Segurança 
no Trânsito”. Com isso, o mês de maio 
se tornou referência mundial para ba-
lanço das ações que o mundo inteiro 
realiza. Trata-se de um movimento 
internacional de conscientização para 
redução de acidentes e assim, pro-
mover um trânsito seguro para todos 
em qualquer situação. Tem como ob-
jetivo colocar em pauta para a socie-
dade o tema trânsito estimulando a 
participação da população, empresas, 
governos e entidades. A cor amarela 
simboliza atenção e também a sinali-
zação e advertência no trânsito. Com 
esse objetivo que a Primato Coopera-
tiva Agroindustrial lançou a campanha 
Maio Amarelo Primato.

CONSCIENTIZAÇÃO
“Todos os anos promovemos a cam-

panha maio amarelo com o objetivo 
de conscientização de nossos colabo-
radores, cooperados e clientes, para 
que possamos fazer a nossa parte. 
O trânsito é um local coletivo e com 
muitas pessoas interagindo com car-
ros, motos, caminhões, ciclistas e pe-
destres, logo, o respeito às regras e ao 
ser humano são cruciais para um bom 
convívio e principalmente, o zelo pela 
vida”, destacou o presidente da Prima-
to, Ilmo Werle Welter.

S E G U R A N Ç A

CAMPANHA

A campanha apresenta peças que fazem alertas de como proceder 

na direção e evitar acidentes, assim como o respeito pela coletividade. 

“Buscamos abordar temas como não usar o celular enquanto dirige, 

sempre se balizar no limite de velocidade da via ou do local em trânsito, 

respeito aos pedestres sempre, afinal mesmo o motorista é um pedestre 

em algum momento, assim como nunca dirigir após o consumo de 

bebida alcoólica”, enfatizou Ilmo. O presidente ainda destacou que, “tudo 

isso para que possamos ter o direito de ir e vir com segurança. Aqui 

na Primato também temos os motoristas profissionais de nossa frota 

de caminhões que rodam muitos quilômetros ao dia, assim como os 

assistentes técnicos comerciais que visitam nossos cooperados e clientes, 

então a campanha serve para que possamos avaliar nossas condutas e 

com isso fazermos o nosso melhor quando estivermos dirigindo”.

A Conta de luz representa uma parcela nos custos da 
propriedade e uma boa opção é a energia solar fotovoltaica

Energia solar fotovoltaica 
entra no portfólio da Primato
A questão da energia elétrica está 

cada vez mais em evidência na vida 

das pessoas, afinal, diariamente lidamos 

com muitos aparelhos que necessitam 

estar conectados ou recargados, assim 

como a conta de todo mês devido ao 

uso dos mesmos. Por isso, a energia so-

lar via sistema fotovoltaico aparece cada 

vez mais como uma solução para quem 

utiliza. Com o objetivo de proporcionar 

a possibilidade de financiamento e aqui-

sição do sistema, que precisa ser feito 

com base no custo mensal de cada pro-

priedade ou residência, que a Primato 

Cooperativa Agroindustrial firmou par-

ceria com a indústria de eletrônicos Be-

dinsat de Toledo, para disponibilizar aos 

cooperados e clientes da cooperativa.

ENERGIA

Segundo o diretor executivo da Pri-

mato, Anderson Sabadin, esse é mais 

um produto que fica disponível no por-

tfólio da cooperativa. “Nossa estraté-

gia é desenvolver um ciclo sustentável 

de negócios com nossos cooperados 

e clientes, apresentando soluções que 

sejam complementares àquelas que já 

desenvolvemos. A questão da energia é 

muito importante, seja no campo ou na 

cidade, afinal, muito do que utilizamos 

todos os dias necessitam do uso contí-

nuo de energia, como computadores, 

celulares, telefones”, destacou Sabadin 

que ainda frisou, “e a energia solar via 

sistema fotovoltaico é uma realidade e, 

queremos ser o facilitador de nosso pú-

blico para aquisição de um sistema tão 

eficaz como esse, firmando a parceria 

com uma indústria de Toledo”. 

FOTOVOLTAICO

Para o engenheiro eletrônico da Bedin-

sat, Lucas Veroneze, a parceria visa dis-

ponibilizar uma opção eficaz, segura e 

simples para aquisição do sistema foto-

voltaico, que é produzido pela empresa. 

“Em conjunto com a Primato firmamos 

essa parceria para levar ao cooperado 

e cliente da cooperativa uma opção se-

gura para quem busca a instalação de 

um projeto de energia solar em sua pro-

priedade ou residência”, destacou Lucas 

que complementou, “nós entendemos 

que a produção própria de energia so-

lar gera economia e benefícios aos seus 

usuários, por isso visando a garantia do 

produto e assistência técnica regional 

que a Primato e a Bedinsat firmaram a 

parceria”.

 

PRIMATO

Para obter mais informações, cotações 

sobre a aquisição e instalação de siste-

ma de energia solar fotovoltaico entre 

em contato com a Primato pelo televen-

das 0800 600 3025.

E N E R G I A  S O L A R
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Primato Supermercado 
disponibiliza aplicativo de 

compras digital
Visando mais uma etapa no processo de 

transformação digital que o Primato Super-
mercado fez o lançamento de seu aplicativo 
de compras da rede de supermercados na 
última terça-feira (03). Esta etapa é mais um 
grande passo para disponibilizar ao consumi-
dor toda a gama de produtos que o varejo 
comercializa, sendo o destaque para a linha 
de alimentos da Primato.

A partir de agora, usuários de smartphones 
com sistema android ou IOS podem baixar o 
app do Primato Supermercado e fazer suas 
compras de forma online.

DIGITAL
Ainda em março, a rede Primato Supermer-

cado lançou o site e também o atendimento 
via WhatsApp, quando o isolamento social foi 
decretado pelo Estado e Município. “Esse já 
foi um grande passo para nossa cooperati-
va assim como para nossos clientes. Poder 
disponibilizar as compras de supermercados 
de forma digital foi além de um plano de ne-
gócios futuros, uma necessidade mediante 
a pandemia de Covid-19”, explicou o diretor 
executivo da Primato, Anderson Sabadin que 
complementou, “ainda existe um paradigma 
sobre o hábito de consumo, mas que aos 
poucos vai sendo vencido pela praticidade e 
comodidade de optar pelas compras online”.

Segundo os dados preliminares, as vendas 
online vem a cada mês superando as expec-
tativas e com mais adesões nos mais varia-
dos tipos de público.

APLICATIVO
Por isso, o desenvolvimento do app do Pri-

mato Supermercado se faz importante con-
siderando que as compras online passam por 
esses ambientes digitais. “Esse é um movi-

V A R E J O

mento natural do ambiente digital, afinal, 
grande maioria dos varejos tem seu site dis-
ponível, mas entendendo que o consumidor 
tem em seu smartphone constantemente, o 
aplicativo cria essa conexão mais assertiva 
e cria uma conexão mais segura com seus 
usuários”, destacou Sabadin que ainda fez 
questão de enaltecer, “é muito importante 
parabenizar a todos os envolvidos, seja nos-
so setor de TI, comercial, marketing e comu-
nicação e aos colaboradores que fazem com 
que o projeto não somente ganhasse vida, 
mas funcione de forma assertiva e satisfa-
tória”. 

SUPERMERCADO
“Esse é mais um importante momento 

na trajetória da Primato, afinal, estamos 
buscando cada vez mais a evolução de 
nossa cooperativa, apresentando produ-
tos, serviços e segmentos de negócios 
que nossos cooperados e clientes pos-
sam usufruir com qualidade. E criar ca-
nais que facilitam a vida de nosso públi-
co, sem dúvidas nos motiva a continuar 
trabalhando com o objetivo de sermos 
protagonistas onde atuamos”, enfatizou 
o presidente da Primato, Ilmo Werle Wel-
ter.

Pagamentos eletrônicos 
para supermercados e 
postos de combustíveis

Com o objetivo de facilitar as formas de pa-
gamento ao consumidor que a rede Primato 
Supermercado aceita as transações com os 
cartões de crédito e débito das principais ban-
deiras, vale alimentação mais utilizados, assim 
como convênios de empresas locais, tendo 
como novidade a abertura para pagamentos 
através do aplicativo Picpay.

Por sua vez os postos de combustíveis dis-
ponibilizam o pagamento através do app Ame 
Digital com desconto no litro de combustível.

PICPAY
Segundo o portal tecnoblog, lançado em 

2012, o PicPay é uma fintech, uma startup 
desenvolvida para otimizar soluções do setor 
financeiro ou para introduzir novas soluções. 
Ele é uma plataforma similar ao NuBank, mas 
diferente deste, o PicPay não funciona como 
um banco virtual, funciona como uma carteira 
eletrônica para transferir valores para conta-
tos e fazer pagamentos em estabelecimentos 
credenciados (à vista ou parcelados). Não há 
cobrança de juros ou taxas para contas pes-

D I G I T A L

soais, mas limita-se o recebimento de valo-
res em R$ 800 por mês. O usuário pode tan-
to manter sua conta no app vinculada a seu 
cartão de crédito, para fazer pagamentos ou 
alimentar a carteira com transferências de sua 
conta corrente.

AME DIGITAL
Ame Digital é uma conta digital para pagar 

compras feitas em lojas parceiras que, por sua 
vez, realizam cashback — sistema em que 
parte do valor volta para o cliente. O serviço 
também permite enviar e receber dinheiro 
facilmente entre contas Ame, o que pode ser 
feito por meio de QR Code. Ele não emite car-
tão de crédito nem opera como banco.

Segundo portal techtudo, as duas principais 
vantagens da plataforma são a praticidade 
em realizar as transações financeiras e o sis-
tema de cashback. O Ame Digital também é 
grátis, o que significa que os clientes podem 
economizar com transações como TED e DOC 
ao enviar dinheiro para outros usuários do 
serviço.

PRIMATO
“Em um processo de transformação digital 

um dos principais desafios, além de posicio-
nar sua empresa ou marca no ambiente on-
line, é disponibilizar para o consumidor for-
mas de pagamentos que facilitem a tomada 
de decisão pela compra. Quanto mais pla-
taformas disponibilizadas, maior é a comer-
cialização e consequentemente, o aumento 
da demanda”, explicou o diretor executivo 
da Primato, Anderson Sabadin que com-
plementou, “por isso ampliamos as formas 
de pagamento na rede de supermercados 
com o picpay e nos postos de combustíveis 
a parceria com o Ame Digital, que dá des-
contos no litro de combustível e o cashback 
no aplicativo. Mais uma etapa da transfor-
mação digital que a Primato vai passando e 
com isso, próximos de sermos uma marca 
omnichannel”. 

Cooperados e clientes podem tirar as dú-
vidas de como utilizar ambos aplicativos de 
pagamento na rede de supermercado ou 
nos postos de combustíveis. 
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Primato Supermercado 
e Casa Vergara 

inauguram novas 
unidades em Toledo

A cidade de Toledo está próxima de re-
ceber mais dois novos supermercados em 
Toledo. Trata-se da reinauguração do Pri-
mato Supermercado na Vila Pioneiro e a 
inauguração da segunda unidade da Casa 
Vergara, no centro da cidade. Está é mais 
uma etapa do Plano de Investimentos da 
Primato 2020/25, lançado no início deste 
ano.

REINAUGURAÇÃO
A primeira delas será a reinauguração da 

unidade da Vila Pioneiro. “A região do gran-
de Pioneiro é muito importante e estratégi-
ca para nossa cooperativa, por isso, dentro 
do planejamento de ações para o varejo 
contemplamos um novo espaço, mais 
amplo e moderno para que os clientes de 
toda a região possam fazer suas compras 
com qualidade de produtos, preços com-
petitivos e com uma nova experiência de 
consumo”, explicou o presidente da Prima-
to, Ilmo Werle Welter. 

A reinauguração da Primato Supermerca-
do da Vila Pioneiro está programada para o 
final de julho deste ano.

INAUGURAÇÃO
A segunda ação será a grande inaugura-

ção da segunda unidade da Casa Verga-
ra, no centro de Toledo. “No varejo, em 
especial os supermercados, nossa estra-
tégia é estarmos próximos das pessoas 
em pontos estratégicos no município. A 
Vila Pioneira merece essa nova unidade 
do Primato Supermercado e no centro a 
segunda e grande unidade da Casa Ver-
gara”, enalteceu Ilmo que complementou, 
“por isso, com todo o cuidado estabele-
cido quanto ao momento em que vive-
mos devido a pandemia, estamos traba-
lhando para concluir mais esta unidade e 

V A R E J O

apresentar a Toledo e região um espaço 
amplo, moderno e no coração de nossa 
cidade”. 

A inauguração da Casa Vergara no cen-
tro de Toledo está programada para o fi-
nal de agosto.

SUPERMERCADOS
O Primato Supermercado conta com 

sete unidades em Toledo e uma em Vera 
Cruz do Oeste, assim como a Casa Verga-
ra que vai inaugurar sua segunda unidade 
no centro da cidade.
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Casa Vergara 
promove treinamento 

de doces para 
cafeteria

Com o objetivo de proporcionar um 

melhor atendimento e maior varieda-

de de produtos que a Casa Vergara dis-

ponibiliza agora uma cafeteria comple-

ta. São doces, salgados e vários estilos 

de café para quem procura iniciar o dia 

com disposição ou aquele momento 

de pausa para um lanche e café.  

No dia 04 de junho foi promovida 

uma ação em conjunto com Rotta 

Alimentos e Puratos para introdu-

ção de novos produtos no mix da 

panificadora. 

C A S A  V E R G A R A

TREINAMENTO

O evento teve início com o treina-

mento do Chef Eliel Ribeiro sobre trufas 

com chocolate nobre belcolade e fatias, 

com apresentação na cafeteria da Casa 

Vergara. “A parceria com a Puratos e 

com o Chef Eliel foi muito positiva, pois 

estamos constantemente buscando 

aprimorar e apresentar novos produtos 

para a cafeteria da Casa Vergara, um 

novo espaço que disponibilizamos”, dis-

se a coordenadora de panificadora da 

Casa Vergara, Mary Giacomel Duarte.

DEGUSTAÇÃO

Com os produtos prontos, foi a vez da 

degustação. “Os clientes que estiveram 

na Casa Vergara aprovaram os doces 

da degustação e tivemos respostas 

positivas da ação”, destacou Mary que 

complementou, “vale ressaltar que as 

trufas foram feitas com chocolate bel-

ga, que está em destaque na atualida-

de principalmente por sua qualidade, o 

que torna os produtos que são feitos 

com esse chocolate caírem no gosto do 

consumidor”.

CAFETERIA

Para experimentar essas e outras delícias, além de salga-

dos e vários tipos de café, basta visitar a Casa Vergara, locali-

zada na Rua Dom Pedro II em Toledo (PR), que atende todos 

os dias das 6h30 às 22h.

36      REVISTA PRIMATO 
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Farmácia Primato faz 
o lançamento de sua 

plataforma digital

Seguindo o planejamento estratégico da 

transformação digital, que está sendo im-

plementado desde o segundo semestre de 

2019, que a Primato fez o lançamento de 

mais uma plataforma online de seus negó-

cios. No dia 06 de maio foi colocado no ar o 

site da Farmácia Primato. 

O objetivo é facilitar as compras dos clien-

tes da loja física, que fica localizada no com-

plexo da avenida Maripá, em Toledo (PR).

TRANSFORMAÇÃO

“Desde que iniciamos a nossa transforma-

ção digital estamos a cada etapa do processo 

trazendo os negócios para o ambiente onli-

ne de forma estruturada”, explicou o diretor 

executivo da Primato, Anderson Sabadin que 

complementou, “o nosso objetivo é propor-

cionar aos nossos clientes de cada segmento 

e negócios ser a referência na hora da com-

pra. Ciente de que alguns desses segmen-

tos ainda sejam mais rotineiro o consumidor 

estar no espaço físico, queremos apresentar 

soluções práticas, como o site da farmácia 

humana”.

DIGITAL

Dentro da plataforma digital, cooperados e 

clientes vão encontrar toda a linha de me-

dicamentos, perfumarias e produtos de hi-

giene. “O site apresenta uma gama de medi-

camentos seja de referência e os genéricos, 

S A Ú D E

assim como linha de perfumaria e higiene 

pessoal, linha de produtos para bebês, entre 

outros. Vale ressaltar que medicamentos que 

precisam de receita necessitam ser apresen-

tados na hora da compra”, explicou a gerente 

farmacêutica responsável da Farmácia Pri-

mato, Déborah Nara. 

SITE

Para conhecer e fazer compras online basta 

acessar o site farmácia.primato.com.br, com 

entrega em domicílio no sistema delivery. 

Outra opção é fazer os pedidos via o Whats-

App (45) 99912 0330. A Farmácia Primato fica 

localizada no complexo da avenida Maripá, 

em Toledo (PR).
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